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STARTUP-SELVITYS 2024 — JOHDANTO

= Tutkimus- ja arviointikatsaus seudun startup-ekosysteemin ajantasaisesta tilanteesta

= Data-aineiston hankintaan perustuva (yritysten vastaukset ja analyysi niiden perusteella)
m  Korkea vastausaste (Tampereen seudun selvityksessa taysi vastaussarja n=133)

= Tarjoaa seurantatietoa suhteessa vuoden 2023 aineistoon

= Padatavoite on selvittaa aktiivisten startup-yritysten maara Tampereen seudulla ja
analysoida ajankohtaista tietoa yritysten kehitys- ja kasvutilanteesta

= Hyodynnetaan kasvuyrityksille suunnattujen yrityspalveluiden kehittamisessa, kuten yritys- ja

rahoitusneuvonnan, kehittamis- ja kansainvalistymispalveluiden ja kasvuekosysteemin kehittamistoimenpiteiden
osalta.

= Erityishuomiona Tampereen seudun startup-ekosysteemin erityispiirteiden selvittaminen suhteessa muihin
kaupunkeihin.



SELVITYKSEN TOTEUTUS - SYYS-JOULUKUU 2024

Kartoitustyo




STARTUP-

YRITYKSEN
MAARITELMA

Kaytetty maaritelma

. Tyollistavyys: Tyollistaa 1-49 tyontekijaa, ja on lisaksi joko
liittynyt tyonantajarekisteriin tai yrityksella on tiimi, jossa
tyoskentelee useampi kuin yksi henkilo.

2.Yritysmuoto: On osakeyhtio ja yksityisessa omistuksessa.
Konsernien tytaryhtioita tai valtion ja kuntien omistamia
yrityksia ei huomioida.

3. Innovatiivisuus ja skaalautuvuus: Kehittaa korkean
liiketoimintariskin innovatiivista tuotetta tai palvelua. Etsii
skaalautuvaa ja toistettavaa liiketoimintamallia.

« Myos sellaiset yritykset huomioidaan, jotka ovat aiemman
vakiintuneemman liiketoiminnan sijaan aloittaneet kehittamaan
uutta innovatiivista ja skaalautuvaa liiketoimintamallia.

4. Kasvuhakuisuus: Hakee aktiivisesti kansainvalistymista ja
voimakasta kasvua.

5. Rahoituspotentiaali: Yritys on joko saanut
riskirahoitusta tai on riskirahoittajien kiinnostuksen piirissa.

6.Yrityksen ika: 0-10v.Yrityksen todelliseen startup-ikaan
liittyen huomioidaan taydelliset liiketoimintamallin
muutokset, esim. omistus- tai sukupolvenvaihdoksen vuoksi.



= Ekosysteemit muodostuvat
taloudellisen kehityksen
strategioiden, yritystoimien seka
tyollisyytta ja kaupungin
elinvoimaisuutta lisaavien

STA RTU P innovatiivisten aloitteiden valisista
- verkostoista (Robertson et al. 2020).

Startup-ekosysteemissa eri sidosryhmat

E KO SYST E E M I T perustavat organisaatioita rakentamaan
infrastruktuuripohjan startup-yritysten

YLE I S ESTI tukemiseksi ja perustamiseksi, edistamaan
kansantuotteen kehitysta seka lisaamaan
tyopaikkoja laajalla mittakaavalla
(Zhavoronkova et al. 2020).

Startup- ja innovaatioekosysteemit
edellyttavat tuekseen yliopistojen ja
tutkimuslaitosten seka
yritystoiminnan vuorovaikutusta.




|) AKTIIVISTEN STARTUP-
YRITYSTEN MAARA

2) SYNTYNEIDEN
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3) AKTIIVISTEN STARTUP-
YRITYSTEN IKAJAKAUMA




———  AKTIIVISTEN TUNNISTETTUJEN STARTUP-
YRITYSTEN MAARA TAMPEREEN SEUDULLA

(2024) il
201 KPL ¥
EXITEJA JA MAARITELMAN ULKOPUOLELLE KASVANEITA =
YRITYKSIA EI LASKETA MUKAAN 4 }24~ )
AKTIIVISTEN Tampere Region Startups 2019-

STARTUP- 2024
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- SYNTYNEIDEN STARTUP-YRITYSTEN MAARA
TAMPEREEN SEUDULLA (2024):

- VAHINTAAN 33| KPL

LI
+ JOTOIMINEISTA SW\RTUP YRITYKSISTAVASTAAVALLA

AJANJAKSOLLA YRITYSTOIMINNAN LOPETTI KOKONAAN:
8 KPL (KONKURSSI, SELVITYSTILA, JNE.)

« UUSIEN STARTUPIEN SYNTYMAT OVAT SUOMESSA

I
SYNTYNEIDEN ;Q'E%IN\I%NE&ODES 2015 LARBIEN (LAHDE: BUSINESS
STARTUP- MYOS GLOBAALIT|KRIISIT HAASTAVAT STARTUPEJA ‘
YR..lTYS“TEN ./‘3 102 '
MAARA | |
Q4/2024




AKTIIVISTEN STARTUP-
YRITYSTEN
IKAJAKAUMA 2014-2024

Tampereen seudulla vuosina 2023-
2024 syntyneita startup-yrityksia
on eniten aktiivisena.

Vuoden 2024 syntymaluku on
vahintaan 33 kpl.

Viimeisina vuosina perustettuja
startupeja voidaan tunnistaa lisaa
viela seuraavana vuonna.

Paatelma:
Uusien startupien syntyma on ollut
viime vuosina ~30 kpl per vuosi.

Vertailu: Kansallisella tasolla
aktiivisten startupien syntyjakauma
on ollut laskusuuntainen 2010-
luvulta kohti 2020-luvun alkuun.

Years of establishment and operating

startups divided by year of establishment
(2014-2024)

82024, <ly 82023, <2y m=2022, <3y m202l, <4y
2020, <5y m 2019, <6y m2018, <7y m2017, <8y
m 2016, <9 m2015, <|0y m2014, ~10y = other
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STARTUP-YRITYSTEN TOIMIALAT — TAMPERE (Q4) (2024 *)

Startup Industries

Cleantech, bio-economy and energy
Experience economy, media, entertainment
IT Business, including hardware
Education and Education technology
Consumer Goods and Retail

Logistics and Transport

Software and Business services

Gaming

Healthcare and MedTech

Science & Engineering

Manufacturing and Industrial Technology
Something else

m 2023 m2024

e 10%

&%

5

3%

— 4%
49

TOPS5 toimialat/yritysten jakauma
(2024) (n=201)
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15%

20%

25%

30%

35% 40%

Software and Business services: 36%
Gaming: 15%

Healthcare and MedTech: | 1%
Cleantech, bio-economy and energy: 10%

Science & Engineering: 8%

Paatelmat: Ohjelmistot, peliala ja
terveydenhuolto & terveysteknologia ovat
Tampereen monilukuisimmat startup-
toimialat. Ohjelmistoalan nousu selittyy
osittain Al-teknologioiden nousulla.

(*) TOL-luokittelu ei toimi startupien kesken. Jako tehty FIBAN:n
datankeruun kategorisointia mukaillen, www.fiban.org/data



http://www.fiban.org/data

STARTUP-YRITYSTEN TOIMIALAT — SUOMI (Q4) (2024 *)

Startup Industries

Cleantech, bio-economy and energy

IT Business, including hardware
Education and Education technology
Consumer Goods and Retail

Software and Business services

Gaming

Healthcare and MedTech

Science & Engineering

Manufacturing and Industrial Technology

Something else

e | 0%
—5
—_—3%

= Paadtelmat: (vaalea turkoosi:
Oulu, tumma turkoosi:Turku,
tummansininen Tampere) (n=201)

= Ohjelmistoalan yrityksia on
suhteessa eniten Tampereella.
Alan liikevaihdon vuosittainen
kasvu on keskimaarin yli 2x.

E— 4
terveysteknologia ovat

s | 5%,
e 110, &
—— 89,

=" 1%

— 5%

0% 5% 10% 15% 20%

Oulu B Turku ® Tampere

25%

suhteessa monilukuisemmat
Oulussa ja Turussa.

= Tieteelliset ja tekniset
innovaatiot korostuvat
Tampereella startup-yritysten
maarissa — myos
30% 35% 40% kasvupotentiaali on merkittava.

(*) TOL-luokittelu ei toimi startupien kesken. Jako tehty FIBAN:n
datankeruun kategorisointia mukaillen, www.fiban.org/data



http://www.fiban.org/data

STARTUP-YRITYSTEN ASIAKKAAT — TAMPERE (Q9)

C2C

B2B2C

B2G

B2C

B2B

Customer types of startup companies

B

7%

I 26%

. 3701
.. 31,

0% 10% 20% 30% 40% 50% 60% 70% 80% 90%

m 2023 m2024

Yhteenveto: Yritys on voinut valita
useamman vaihtoehdon, kutakin vaihtoehtoa
vertaillaan suhteessa yritysjoukkoon (n=133)

84% B2B

32% B2C

26% B2G (Business to Government)
7% B2B2C

2% C2C (Customer-to-Customer)

Paatelmat:

B2B- ja B2C —painotukset heijastavat
markkinoiden muutoksia: B2B vs B2C —
lilkevaihdon vuosikasvu +85% vs. +39%

= B2G-yritykset ovat paaosin koulutus- ja
terveysteknologia-alan yrityksia, joukossa on
myos joitakin ohjelmistoalan yrityksia. Kun
asiakkuuksia syntyy, erittain nopeaa kasvua!



STARTUP-YRITYSTEN ASIAKKAAT — SUOMI (Q9)

Customer types of startup companies

C2C L 29,

O

B2G

B2C
32%

e 1"

0% 10% 20% 30% 40% 50% 60% 70% 80% 90%

Turku ®Oulu B Tampere

100%

Paatelmat: (turkoosi: Turku,
tumma turkoosi: Oulu,
tummansininen: lampere)

Tampereella on yhdessa
Oulun kanssa vahvin B2C —
painotus

B2G-painotus on Tampereella
suhteellisen korkea

B2B- ja B2C —painotukset
taydentavat monilla yrityksilla
toisiaan



STARTUP-YRITYSTEN SIJOITTUMINEN SEUDULLA (2024 *)

= TAMPERE 174 KPL
= KANGASALA 6 KPL
= LEMPAALA 4 KPL
= NOKIA 5 KPL
= PIRKKALA 4 KPL
= VESILAHTI | KPL
= YLOJARVI 7 KPL

On huomioitava, etta sijoittumiset muuttuvat jatkuvasti (n=201).

* Sijoittuminen on arvioitu ensisijaisesti kotipaikan tai postiosoitteen mukaan ja toissijaisesti yrityksen
yrittajien/aktiivisten perustajien sijoittumisen perusteella.
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STARTUP-YRITYSTEN LIIKETOIMINTAVAIHE (Q14) (*)

Business phases from research to Startup-yritysten liiketoimintavaiheet oman
expansion ilmoituksen perusteella: (turkoosi: Turku, tumma
turkoosi: Oulu, tummansininen: Tampere) (n=133)

6% research

Expansion | e
(o]
RevenUe e 7%
(o

29% pre-revenue

47% revenue

| 7% expansion —vaiheessa

Research w
° Huom! Yrityskaupan tehneet ovat kasvaneet
0% 10%  20%  30%  40%  50%  60%  70% yli/poistuneet startup-maaritelman piirista.
Turku ®Oulu ®Tampere Piidtelma: Turussa on suhteessa eniten revenue-

vaiheen yrityksia. Tampereella on suhteessa eniten
pre-revenue —vaiheen ja Oulussa research-vaiheen

Research Pre-revenue Revenue Expansion )
yrityksia.

Tampere 2024 6 % 29 % 47 % 17 %

0, 0 0 1]
Tampere 2023 12% 21% 48 % 18% (*) Kategorisointi tehty Business Finlandin kayttaman jaon mukaan



STARTUP-YRITYSTEN
KOKOLUOKAT -
TAMPERE

Paatelmat:

Jakaumat on tehty vuoden 2023
tilinpaatostietojen perusteella (ja
2023-2024 perustetut XS-
luokassa) (n=201)

Yli kolmasosa yrityksista on pre-
revenue —vaiheessa (el
liikevaihto on viela alle 1000€),
reilu puolet ekosysteemin
yrityksista alle 50 000€
vuosiliikevaihdossa

Vertailu vuoteen 2023:
XS-kokoluokka +7%-yks

XXL-kokoluokasta yli kasvaneet
siirtyneet scaleupiksi

Size categories of company revenue (2023)

5%

| 3%

15%

m XS (0-1 000€) = S (1 000-50 000€)
M (50 000- 150 000€) L (150 000-500 000€)
XL (500 000€-1 000 000€) = XXL (I 000 000€+)



STARTUP-YRITYSTEN < . ities (2023)
ize categories between cities
KOKOLUOKAT - SUOMI w389
35%
30%
(turkoosi: Oulu, tumma turkoosi: 255
Turku, tummansininen: Tampere) . 18%
eo 00 2, I 5%
Paatelma: . 139 —
Tampereella on suhteessa 0%
eniten XS-kokoluokan startup- y %
yrityksia °
. 0%
Oulussa ja Turussa painottuvat XS (0-1 (1 000-50 M (50 000- L (150000- XL (500 XXL (I 000
Tamperetta enemman L- ja XL- ooo=€) ooo=€) 150 000€) 500 000€) 000€-1 000  000€+)

000€)

kokoluokat

B Tampere ®Turku ™ Oulu




STARTUP-
YRITYSTEN
LIIKEVAIHTO JA
TYOLLISYYS

* Startup-yritysten liikevaihto (201 kpl):
71 260 000 €
* Startup-yritysten tyollisyys (201 kpl):
839 HTV
* Lisaksi: Startup-yrityksista kasvuyrityksiksi kasvaneet

tai exitin tehneet (CoreHW, FabricAl, Grundium,
Movendos): yhteensa yli 31 M€ liikevaihto

Keskimaarainen startup (1/2024)

 Liikevaihto / tyontekija: 84 900 € / tyontekija (kaikki
yritykset)

 Liikevaihdollisten startup-yritysten liikevaihdon
keskiarvo ~575 000 € ja mediaani ~128 000e




STARTUP-YRITYSTEN TOTEUTUNUT KASVU

Realized revenue growth (2021-2023) Annual growth rates (2022-2023)
80000000 71760000
70000000 64504000
60000000 Growth rate per year (2022-2023)
50000000 44761000 Negative 30 %
40000000 0...10% 8 %
30000000 10...20 13%
20...40 17 %
20000000
40-> 32%
10000000
0
2021 2022 2023

PaZdtelma: Toteutunut lilkevaihdon kasvu kahden vuoden yli: +59% lisays ~ Paatelma: Noin kolmasosalla ollut yli +40% liikevaihdon
vuodesta 2021 lahtien vuosikasvua, noin kolmasosalla negatiivista kasvua




KASVUHAKUINEN VAI EI? (Q10) —TAMPERE

Growth Orientation

Fast, international growth (exponential) _07

(o]
Stable growth (steady growth percentage) _ 40%
(o}

0% 10% 20% 30% 40% 50% 60% 70%
m 2023 m2024

= Noin 60% hakee nopeaa kansainvalista kasvua, noin 40% vakaata kasvua (tai on muodostamassa uusia
kasvutavoitteita) (n=133)

= |Iman kasvutavoitetta olevat yritykset on suljettu pois selvityksen tulosjoukosta startup-maaritelman mukaisesti
(Suomen kaikista Pk-yrityksista voimakkaasti kasvuhakuisia on keskimaarin alle 10%(!), lahde TEM (2023))

= Kasvuhakuisuus on melko samaa tasoa kuin viime vuonna (-2%-yks)



KASVUHAKUINEN VAI EI? (Q10) — SUOMI

Growth Orientation

60%
40%

0% 10% 20% 30% 40% 50% 60% 70%

Turku ®Oulu B Tampere

(turkoosi: Turku, tumma turkoosi: Oulu, tummansininen: Tampere) (n=133)

= Eri kaupunkien startup-populaatiot ovat vertailukelpoisia:

=  Tampereella nopea kasvuhakuisuus ilmenee vastauksissa melko samassa suhteessa kuin Oulussa (-5%-yks.) ja enemman
kuin Turussa (+8%-yks.)



STARTUP-YRITYSTEN KASVUNAKYMAT POSITIIVISET

(Q12-Q14)

= Kasvuennuste, kaikki alat (2023 -> 2024): (n=133)
m Liikevaihdon ennuste: +37,2%
= yht. noin 20 250 000€ lisdd liikevaihtoa
= Tyollisyyden ennuste: +22,2%

= yht. noin |65 uutta tyontekijéd

= Merkittavasti suurempi kasvupotentiaali

= Sarjayrittajat (vs. uusyrittajat)

= Spinoff-yrittajat (yrityksista)

= Jonkin verran korkeampi kasvupotentiaali

= Ohjelmistoliiketoiminta, tieteelliset ja tekniset innovaatiot

" Jos perustajatiimissa mukana seka nainen etta mies



STARTUP-YRITYSTEN RAHOITUSVAIHE — TAMPERE (Q19) (%)

Startup-yritysten rahoitusvaiheet oman ilmoituksen perusteella: (n=133)

- 17% Pre-Seed-, 21% Seed-, 12% Late Seed- ja 12% Series A —vaiheessa

- 38% yrityksista ei osaa sanoa tai ei talla hetkella hae ulkopuolista rahoitusta

Paatelma: Seed-vaiheen rahoitustarve on lisaantynyt; ei osaa sanoa tai ei hae rahoitusta on samassa suhteessa kuin viime vuonna

Funding rounds starting next 2024-2025

FFF / Pre-Seed

Seed

Lave Secd T 27
Series A T

| cannot say or don't seek for risk funding - I 1,

0%

5% 10%  15%
m2023 m2024

17%

20%

21%

25%

30%

35%

40%

45%

(*) Lisatiedot
rahoitusvaiheiden
maarittelysta, erityisesti Pre-
Seed ja Seed -ero:
https://www.brex.com/blog/p
re-seed-vs-seed-funding-
round-what-is-the-difference/



STARTUP-YRITYSTEN RAHOITUSVAIHE — SUOMI (Q19) (%)

Startup-yritysten rahoitusvaiheet oman ilmoituksen perusteella:
(turkoosi: Oulu, tumma turkoosi: Turku, tummansininen: Tampere)

Paatelma: Tampereella suhteessa suurin Pre-Seed- ja Oulussa eniten Late Seed —rahoituskierroksen tarve, Turussa vahiten rahoitustarvetta.

Funding rounds starting next 2024-2025

FFF / Pre-Seed

17%
Seed 1% (*) Lisatiedot

rahoitusvaiheiden
Late Seed e —— maarittelysta, erityisesti Pre-

Serics A Seed ja Seed -ero:
SrIEs A — |2 https://www.brex.com/blog/p

| cannot say or don't seek for risk funding Ty re-seed-vs-seed-funding-
° round-what-is-the-difference/
0% 10% 20% 30% 40% 50% 60%

Oulu ®Turku B Tampere



STARTUP-YRITYSTEN KUMULOITUNUT PAAOMARAHOITUS (Q20)

Accumulated Risk Funding

Startupien vuosien varrella keraama

5000 000 €+ - rahoitus on kasvanut ja on nyt arviolta
| 000 000 €+ | 14% reilusti yli 50 000 000 M€+.
250 000-1 000 000 € | 39/ Tampereella riskirahoitusta
100 000-250 000 € | |~/ keraamattomien yritysten suhteellinen
50 000100 000 € | — osuus on korostunut (paljon uusia
0-50 000 € W S)’nt)'neitéi Stal"tup-)'r'it)’ksié:).
EE— | | 7
0 e —— 307 Vahintain 34 kpl startupeista
0% 5% 10% 15% 20% 25% 30% 35% 40% 45% rahoituskierros auki vuonna 2024

Oulu ®Turku B Tampere

= Yhteenveto: (turkoosi: Oulu, tumma turkoosi: Turku, tummansininen: Tampere) (n=133)
= 39% yrityksista ei ole viela kerannyt paaomarahoitusta ja | 1% on aloittanut osuudella 0-50 000€, yht. 50 % on kerannyt alle 50 000€ rahoitusta.

= Rahoitusta enemman hankkineiden osuudet jakautuvat seuraavasti vastanneiden osalta:
7% 50 000-100 000%€, 12% 100 000-250 000%€, 13% 250 000-1 000 000€, 14% | 000 000€+

= 7 kpl yritysta on sopinut vuosien varrella yli 5 000 000M€ paaomarahoituksesta.
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PERUSTAJAOSAKKAITA
MUKANA (Q7) — Founding partners in startup teams

TAMPERE

4 or more

Paatelma:

22%

Ekosysteemien kyky auttaa

tiimien rakentamisessa nakyy 2
erityisesti startup-yritysten

kaynnistysvaiheessa.

Tiimien perustajaosakkaiden
suhdetta menestykseen
tutkitaan erityisesti
pidemmissa aikasarjoissa.

30%

0% 5% 10% 15% 20% 25% 30% 35% 40%
m2023 m2024




PERUSTAJAOSAKKAITA Founding partners in startup teams
MUKANA (Q7) — SUOMI

4 or more
5%

(turkoosi: Oulu, tumma turkoosi:
Turku, tummansininen: Tampere)

w

Paatelma: Oulussa eniten
suhteessa yksinyrittajia; kahden
hengen perustajaosakkaat
korostuvat Turussa ja 2
Tampereella.

22%

Vahintaan 2-3 yrittajan tiimit
ovat yleensa suositeltavia
riittavan monipuolisen
osaamisen ja taustojen
varmistamiseksi.

30%

0% 5% 10% 15% 20% 25% 30% 35% 40%

Oulu ®Turku ™ Tampere




PERUSTAJ IEN/YRITYSTEN Company founders at the time of establishment by company-level

100%

TAUSTAMUUTTUJIA (Q2, ¥ 86% 84% 86%
Q3, Q8) (N=133) 80%

7o% 60%
60% .
Yrityksissd on ollut perustajana 50%

50%
40%
30%

vahintaan yksi henkilo joka on:
- ei ole perustanut yrityksia aiemmin
(uusyrittaja), 50% yrityksista

31%
20%

- perustanut yrityksia aiemmin 20% 12%
(sarjayrittija), 60% yrityksista 10% -
0%
naispuolisia, 31% Not founded Founded Female Male EU citizen =~ Non-EU citizen Finnish speaker Non-Finnish
miespuolisia. 86% companies companies speaker
P ’ before before
ei-EU —kansalaisia, 12% Where the company was established Main working language
ei-suomendkielisia, 20% 7% 3%

Yritys on taustaltaan:
- perustettu muualla Suomessa, 7%

- tullut ulkomailta, ~3+% English;

45%  Finnish;
55%

- paaasiallisena tyokielena englanti, 45%
- paaasiallisena tyokielena suomi, 55%

B Founded in Tampere Region

Founded elsewhere in Finland

Came from abroad to set up a company in Finland



PERUSTAJIEN/YRITYSTEN TAUSTAMUUT TUJIA (Q2, Q3, Q8) — SUOMI

Company founders at the time of establishment by company-level

Non-Finnish speaker -
21%

Finnish speaker

Non-EU citizen ‘
13%

91%

B Turku
91% W Tampere

33%

Founded companies before

53%

0% 10% 20% 30% 40% 50% 60% 70% 80% 90% 100%

63%



Most commonly used technologies by startups

TEKNOLOGIAT JA

45%
HILJAISET 45% 41%
SIGNAALIT (Q5)
30% 28%
25%
Teknologiat ja hiljaiset signaalit 20% 16% 45,
[¢)
kuvaavat startup-yritysten 15% ’ 4% I'1%
teknologiakehitysta ja mahdollisia 10% 8%
d g 4 J 59, 3% 5% 2% 5% nop 2% 5% 4% 5%
trendeja. % 6 L 2%
° | . [ — -
0%
Ko & x° \3 > X S X o < x5 £ & )
XX e (2 \\3 N C ) QO (o) < \&o ?/’b
Paaitelma: N o K ° RO Ol Sy & Q
N v Mo (\e& & N\
O \o@ &0(\5\
Q ES

TOP 3-teknologiat (2024) Muita merkittavia / hiljaisia signaaleja

= |) SaaS 45% = Big Data, loT, MedTech/HealthTech,
Sensor, BioTech

= 2) Al & Machine Learning 41%

, = Muut sisaltavat tasaista jakaumaa eri
= 3) Analytics 28% ]

osa-alueisiin (<=6%)
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STARTUP-YRITYSTEN

KANSAINVALISTYMISEN KOHDEMAAT (QI5)

Yritys voi voinut valita useita kohdemaita. Target countries for internationalization
90%
80%
70%

60%

Paatelmat: Ruotsi, Saksa, Yhdysvallat ja muut 80%

pohjoismaat ovat suosikkikohteita Tampereella

kuten Turussa ja Oulussa. 57% 56%

TOP 4: Kansainvilistymisen kohdemaat (2024) 0%

[¢) [¢)
Startup-yrityksista valtaosa eli noin 80% aloittaa 50% 43% 44% 47% 47%
kotimarkkinoilta. Kaanteisesti osa yrityksista 40% 31% 36%
tahtaa alusta asti lilketoiminnassaan vain 30% 2%
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SELVITYKSEN TULOKSET TOIMINTAYMPARISTO




MISTA STARTUP-YRITYKSET OVAT LAHTOISIN? (Q21)

Where did the startup company's business or

Yhteenveto: Eniten yrityksia syntyy
itsenaisesta idean ja tiimin
kehittamisesta (~71%). Korkeakoulujen Others
tutkimuksen ja tyontekijoiden rooli on

toiseksi tarkein (~20%). As a spin-off of the company

Paitelma: _ ' N
By innovation competition or

= Opiskelija- ja innovaatiokilpailu- challenge
/haastetaustaisten startup-yritysten
maaran kasvussa on mahdollisuuksia (nyt

~8%).

As a student supported by the
university

Developed a business idea at

= Yritysten spinoff -yrityksissa voi olla university (researcher, employee)

merkittava lisapotentiaali saada
kovatasoisia ideoita ja osaajia tekemaan Independent idea and team
startup-liiketoimintaa (nyt ~6%) development

team originate or develop?
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OLETKO OSALLISTUNUT FYYSISEN HUBIN, CO-WORKING -TILAN TAI STARTUP-

ESIHAUTOMON, -HAUTOMON TAI -KIIHDYTTAMON TOIMINTAAN? (Q22)

= Paatelma: Tilastollisen aineiston perusteella osallistuminen korreloi nopeammin kasvavan liikevaihdon kasvun kanssa.
Vaikutuksen kausaalisuuden tutkimus jatkuu (palveluiden vaikuttavuus vs. valikoituminen vs. otoksen edustavuus)

= Tampereen seutu:

= Platformé, Tampere Startup Hub, Red Brick Accelerator Tampere, NSV International Edge

= Tampere Game Hub, Finnish Game Incubator, Tampere Game Spaces, IGDA

= Business Tampere, Scaleup Launchpad

= TUNI Innovation Services, Spark Finland

= TRES Summer Founder Program, HUBS Preincubator,The Dock

" HealthHUB Tampere, Innovation Home, Mediapolis, Microsoft Polku, P47/Tribe Tampere, Uusi Tehdas/Protomo
* Muu Suomi:

= A-Grid Aalto-yliopisto Espoo, ESA BIC Espoo, Kiuas Accelerator Espoo, Startup Sauna Espoo

= Maria Ol Helsinki, Health Innovation Village Helsinki, Helsinki Blockchain Center, Urban Tech Helsinki, xEdu Accelerator Helsinki

= A’Pelago Accelerator, Euro Scalers, Boost Turku

= Kasvu Open, Innovestor PALO, EnergySpin, Crazy Town Finest Love



OLETKO OSALLISTUNUT FYYSISEN HUBIN, CO-WORKING -TILAN TAI STARTUP-

ESIHAUTOMON, -HAUTOMON TAI -KIIHDYTTAMON TOIMINTAAN? (Q22)

®* Maailma:
= Digital Catapult Lontoo, Google Campus Lontoo, BetaDen Malvern (UK)
= Acceller8 (USA)
"  Fuel Accelerator (Arkansas, USA)
= GEVentures (California, USA)
= Green Tech Challenge, Grow to Market USA, Climate First, Drive TLV (USA)
= Launch (USA)
= Newchip Accelerator (Texas, USA)
" Norrsken Accelerator (Nordics)
= Repsol Foundation (Europe)
= Rockstart Accelerator Amsterdam (Netherlands)
= Tech Nordic Advocates Female Founder program (Nordics)

= Time to Raise Accelerator (Nordics)



TAMPERE

— SEUDUN PITOVOIMA STARTUPIEN NAKOKULMASTA (Q23, Q24)

The Retention Power for startup
companies

B No plans for relocation M Plans to relocate B | cannot say

= Yhteenveto:
= 80% kertoo, etta ei suunnittele poismuuttoa
= 7% kertoo suunnittelevansa poismuuttoa
= Noin 4% ei osaa sanoa

= Paatelmit:

= Tilastollinen vertailu: Pitovoima Turussa (77%);
Tampereella (80%) ja Oulussa (86%)

= Toteutunut:

= Seudun pitovoima auttaa pitamaan startup-
yritykset Tampereen seudulla, selvityksen puitteissa
tuli esiin lievaa poismuuttohalukkuutta; syyt
yleensa henkilokohtaiset.

= Vertailu vuoteen 2023: Pitovoima pysynyt lahes
samalla tasolla.



TAMPERE

—TOIMINTAYMPARISTON ARVIOINTI (Q25)

Taustatiedot:

60%

50%

40%

30%

20

2

10%

0%

Satisfaction with the operating
environment of Tampere Region

46%
6%
1 7%
. . -
Very good Good Neutral Very bad

B Turku B Tampere ™ Oulu

8%

| cannot
say

Kysymys: "Miten arvioitte Tampereen kaupunkia startup-
yrityksenne toimintaymparistona? / How do you evaluate the
city of Tampere as an operating environment for your
startup?”

Vastausvaihtoehdot: Erittain hyva, hyva, neutraali, huono,
erittain huono, EOS

Yhteenveto: (n=133)

Startupien Tampereen toimintaymparisto sai hyvat palautteet:
17% antoi erittdin hyvan ja 46% hyvan arvion.

Kaupunkivertailussa Tampereella ollut suhteessa eniten
erittain hyva —vastauksia, Oululla hyva —vastauksia, Turulla
eniten neutraaleja

Paatelmat:

Tampereen toimintaympariston keskiarvoinen arvosana on
hyvin positiivinen

NPS-indeksiksi voidaan muodostaa 60 -> toimintaymparisto
erinomainen, useimmat suosittelevat aktiivisesti



KYSYNTA:

MITA APUA JA PALVELUITA TARVITAAN? (Q16) — TAMPERE

What help and services are needed? (Choose max. 3)
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KYSYNTA:

MITA APUA JA PALVELUITA TARVITAAN? (Q16) — SUOMI

What help and services are needed? (Choose max. 3)

We don’t need any help on business development m
(e}

(turkoosi: Oulu, tummansininen: Turku,

) R&D with universities and research institutions m
tumma turkoosi: Tampere) %
Creating undingpins e
reating runding plans |4%
i ssa e Funding and ivesor conacs [
Yhteenveto: Eri kaupungeissa ei ole 47%
suuria eroja palvelutarpeiden valilla. Finding talented workforce | ————.
Marketing expertise ”
(e}
Paitelmit: Kumppaniverkostojen Buiding parcnership nevworks |

rakentaminen, markkinointiosaaminen Sales expertise at international markets |
ee e . . °
ja kansainvalinen myyntiosaaminen Funding for entry to international markets _ 559,
(o]

korostuvat kypsemmassa vaiheessa
. . s Legal issues, patents (startup) _ o
olevilla yrityksilla. 4%
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LITE [:AKTHVISTEN STARTUP-YRITYSTEN NIMILISTA

1080 Coaching Oy

Aava Al Oy/Amplifiles
Adjective Animal Oy
Adventure Toe Studios Oy
Aeroff Oy

Al Marketing Oy/Dashboa
AlBooks Oy

AIKA Intelligence Oy
Aila.Earth Oy

Akvasoft Oy

AQL Robotics Oy

Arctic Biomaterials Oy

Askel Healthcare Oy

Audicin Oy

Authbound Oy

Avalosys Oy

Avatars Intelligence Oy
Aveksana Oy

Battery Intelligence Oy/Bamomas
BioGenium Microsystems Oy
Biomark Health Oy
Biomendex Oy

BioMensio Oy

BioNavis Oy

Block Solutions Oy
Blockchain Business Security Oy

Blokgarden Oy

Boom Corp Oy

BrainBites Enterprises Oy
Braincare Oy/Soenia
Brighterwave Oy

Brightlife Oy

Buffer Solutions Oy/The Storage
Buildie Oy

Carbofex Oy

CCE Finland Oy/eSisu Schools
CelLife Technologies Oy
Cense Analytics Oy

Cirous Oy/Vuokrauskone.fi
Citynomadi Maps Oy

Code Ananas Company Ltd Oy
Codease Oy

ColloidTek Oy

Combinostics Oy

CoreSeer Company Oy
Crosshill Oy

Cyberday Oy/Agendium

Delta Cygni Labs Oy
Dextrous Games Oy

Dooap Oy

Dreamloop Games Oy

DTS Finland Oy



LITE [:AKTHVISTEN STARTUP-YRITYSTEN NIMILISTA

ECO360 Oy

eeedo Oy

eGate Smart Building Innovation Oy
Eleiris Al Oy

Entail Oy

eSend Finland Oy

Evergreen Farm Oy

Exafore Oy

Exercio Oy

Fibrobotics Oy

Fifth Innovation Oy/IKI Carbon
Finnora Oy/Crowdsorsa
Finrenes Oy

Fitwood Oy

Fluivia Oy

Forciot Oy

Frisbeegolfmedia Oy

Fueco Health Oy

Future Run Oy

GameProofer Oy

Genevia Technologies Oy
GeoPass Company Oy/EventzToday
Gnomecraft Oy

Greenseq Oy

HMI Technologies Oy/spogen.ai
Hologram Monster Oy

Hopohopo Group Oy
Ignaz Oy/Ignaz Analytics
IQoL Oy

ITFox Oy/Tassuapu
Joinplay Games Studios Oy
Kalma Games Oy
KeloTwin Oy

Kemion Oy

KeyCotek Oy
Killerapp.Gamestudio Oy
KiwiMedi Oy

Klothscape Oy
KnowUrBiz Oy
Koodikaverit Oy/Kodarit
Kuulea Energia Oy
Lainappi Oy

LAKKA Health Oy
Leadership as a Service Company Oy/Guidin
Lenio Oy

LessonApp Oy

Linio Biotech Oy

Liput vaihtoon Oy

Liquid Sun Oy

Loikka Design Oy/NurseBuddy
Loopshore Oy

Lumoin Oy



Lytefire Oy/Solar Fire Concentration
Makea Games Oy

Mapsitech Oy

MAQALID Markets Oy
Marginum Oy

Material Maintenance MaMa Oy
Medicat Oy

Meluta Oy

Midnight Forge Oy/Virtual Dawn
milloin.energy Oy

Missing-Link Oy

MoistMaster Oy

MoniCardi Oy

MorrowX Oy

Narikka Software Oy

NayaDaya Analytics Oy

Neatly Production Oy

NeduAl Oy

Neuro Event Labs Oy

No Roof Games Oy

Nordic Market Research Oy/Buenno Research
Nordic Semantics Oy
NorthBase Oy

Obscurant Games Oy

Ocricom Oy

Oinride Oy

LITE [:AKTHVISTEN STARTUP-YRITYSTEN NIMILISTA

Olfactomics Oy

One Trick Entertainment Oy
Operview Oy

Optimo Systems Oy
Osumia Games Oy
Otusophta Oy

Ounas Al Oy

Ozonium Oy

Papumaa Al Oy

Petrosoft Oy/Al Commerce
Picophotonics Oy

Pixelflake Oy/VWebber
Playliner Oy

Polar Night Energy Oy

Polar Partners Oy
ProChoice Oy/Vaihtopenkki
Pure Recycle Oy
QualityDesk Oy

Quanscient Oy

Quotalogic Oy

Quva Oy

Radientum Oy

Ravine Interactive Oy
ReccelD Oy/Wellness Warehouse Engine/W2E
ReceiptHero Oy

Red Stage Entertainment Oy



LITE [:AKTHVISTEN STARTUP-YRITYSTEN NIMILISTA

RefleKron Oy

Reforest Finland Oy
Remoted Oy

Repo Work Oy/Foxie Al
RobustCo Oy/Enion
Ronsam Digital Oy/Commu
Royal Fork Oy

Rxions Oy

Scanwai Oy

Scribeit Oy

Seafarix Oy

Sensotrend Oy
Skydome Entertainment Oy
SmoothTeam Oy
Songpool Oy/SonicLake
Soseilu Games Oy
SparkReceipt Oy
Specthor Oy

StemSight Oy

StepOne Tech Oy
Stigma Technologies Oy
Studio Laaya Oy
Superwider Platform Oy

SupplyZ Oy/Resoniks
Tabnomous Oy

Texus Oy

Think Tone Oy/Digital Dogsitter
TNX Software Oy
Trackinno Oy

Trendy Brother Oy

Treon Oy

Tribo Games Oy

Uccos Energy Oy

UDT Technologies Oy
Vaisto Solutions Oy

Valaa Technologies Oy/Nobody Engineering
Vektorio Oy

Vexlum Oy

Vihred Alyenergia Oy
Visumo Oy/Visuon
WatchMyDC Analytics Oy
Wield VR Oy

Winse Power Oy
Wisehockey Oy
Wglmark Finland Oy



LITE 2: KYSYMYKSET

= ) Mika on startup-yrityksenne nimi? / What is the name of your startup company?

= 2) Mika on yrityksen paaasiallinen tyokieli? (Valitse paras vaihtoehto) / What is the primary working
language of your company? (Choose the best option)

= Suomi

= English

= 3) Missa yritys on perustettu? (Valitse paras vaihtoehto) / Where has the company been established?
(Choose the best option)

" Perustettu Tampereen seudulla / Founded in Tampere Region
m  Perustettu muualla Suomessa / Founded elsewhere in Finland

= Tullut ulkomailta perustamaan yrityksen Suomeen / Came from abroad to set up a company in Finland



LITE 2: KYSYMYKSET

= 4) Mika on startup-yrityksenne tarkein toimiala? (Valitse paras vaihtoehto) / What is your most
important industry for your startup? (Choose the best option)

= Cleantech, biotalous ja energia / Cleantech, bio-economy and energy

= Elamystalous, ml. media ja viihde / Experience economy, including media and entertainment
= |T-liiketoiminta, ml. hardware / Information Technology Business, including hardware
= Ohjelmisto- ja yrityspalvelut / Software and Business services

= Koulutus ja koulutusteknologia / Education and Education technology

= Kuluttajatuotteet ja vahittaiskauppa / Consumer Goods and Retail

= | ogistiikka ja kuljetus / Logistics and Transport

= Peliala / Gaming

= Terveydenhuolto ja terveysteknologia / Healthcare and MedTech

= Tieteelliset ja tekniset innovaatiot / Science & Engineering

= Valmistus ja teolliset teknologiat / Manufacturing and Industrial Technology

= Muu, mika? / Something else, what?



LITE 2: KYSYMYKSET

5) Mitka avainsanat kuvastavat parhaiten teknologiaa tai palvelua johon startup-yrityksenne on erikoistunut?
(Voit valita useita) / Which keywords best reflect the technology or service your startup specializes in? (You could
choose multiple choices)

u Al & Machine Learning

u Analytics

=  Audio

= Automotive
= Big Data

=  Biotech

= Blockchain
= Cybersecurity

= Drone Technology

=  FoodTech

= Internet of Things

= laser

= MedTech / HealthTech
= SaaS

L] Sensor
L] VR / AR
L] Wearables

L] Muu, mika? / Something else, what?



LITE 2: KYSYMYKSET

= 6) Minka paaongelman startup-yrityksenne pyrkii ratkaisemaan? / What is the main problem your startup is trying to solve?

= 7) Kuinka monta paiatoimista perustajaosakasta startup-yrityksessinne on mukana? / How many full-time founder shareholders
your startup has?

=
= 2
= 3
= 4 tai enemman / or more

= 8)Tarkastelemme joitakin yrityksen perustajien historiaan ja demografiaan liittyvia taustamuuttujia. Mitka seuraavista
muuttujista olivat voimassa yrityksen perustamishetkella? (Voit valita useita jos on useita perustajia) / We look at some background
variables related to the history and demographics of the founders of the company.Which of the following variables were in
effect at the time the company was founded? (You could choose several if there are several founders)

= Ei perustanut yrityksia aiemmin / Not founded companies before
= Perustanut yrityksia aiemmin / Founded companies before

=  Nainen / Female

= Mies/ Male

= EU-kansalainen / EU citizen

= Ei-EU -kansalainen / Non-EU citizen

= Suomenkielinen / Finnish speaker

= Ei-suomenkielinen / Non-Finnish speaker



LITE 2: KYSYMYKSET

= 9) Mitka ovat startup-yrityksenne paaasialliset asiakkaat? (Voit valita useita) / What are the main
customers of your startup company? (You could choose multiple choices)

= B2B (Business to Business)

= B2C (Business to Consumer)

=  B2G (Business to Government)
= C2C (Consumer to Consumer)

=  B2B2C (Business to Business to Consumer)

= [10) Onko startup-yrityksenne kasvuhakuinen? / Is your startup company growth-oriented?
= Nopea kansainvalinen kasvu (eksponentiaalinen) / Fast, international growth (exponential)
= Vakaa kasvu (tasainen kasvuprosentti) / Stable growth (steady growth percentage)

= Ei kasvutavoitetta / Not aiming for growth



LITE 2: KYSYMYKSET

I 1) Mika on startup-yrityksenne arvio liikevaihdosta vuoden 2024 loppuun mennessa (tilikausi)? /
What is the estimated revenue of your startup company by the end of 2024 (financial period)?

12) Mika oli startup-yrityksenne tyontekijoiden maara 1.1.2024? (Kokopaivainen vastaavuus: kaksi 50 %
osa-aikaista tyontekijaa vastaa yhta kokoaikaista tyontekijaa, ml. kokopaivaiset perustajaosakkaat) / What was the
number of employees of your startup company Ist of January 2024? (Full-Time Equivalents: two 50%
part-time employees together equal one full-time employee equivalent, including full-time founder shareholders)

13) Mika on arvio startup-yrityksenne tyontekijoiden maarasta vuoden 2024 loppuun mennessa?
(ml. paatoimiset perustajaosakkaat) / What is your startup company's estimated number of employees
by the end of 2024? (including full-time founder shareholders)



LITE 2: KYSYMYKSET

= [4) Mika on startup-yrityksenne liiketoimintavaihe? (Business Finlandin mukaan) / What is the business
maturity stage of your startup? (according to Business Finland)

= Research (tutkimus- tai kaynnistysvaihe)

®  Pre-revenue (liiketoimintamallin validointi, ml. maksuttomia pilottiasiakkaita)
= Revenue (liikevaihdon kasvu maksavien asiakkaiden avulla)

= Expansion (skaalautuva ja kansainvalinen kasvu)

®  Pre-IPO (viimeinen kasvuvaihe ennen listautumista)

= Buyout (yrityskauppa)



LITE 2: KYSYMYKSET

= |5) Milla markkina-alueilla startup-yrityksellanne on tavoite saada lisaa asiakkuuksia? / In which market
areas does your startup aim to gain more customers?

= Suomi

= Afrikka // Africa

= Alankomaat ja/tai Belgia // Netherlands and/or Belgium
= Espanja ja/tai Etela-Amerikka // Spain and/or South America
= [ntia // India

= |so-Britannia ja/tai Irlanti // Great Britain and/or Ireland
= Japani ja/tai Etela-Korea // Japan and/or South Korea

= Kiina // China

= Lahi-ita // Near East

®  Norja ja/tai Tanska // Norway and/or Denmark

= Ranska // France

= Ruotsi // Sweden

= Saksa // Germany

®  Yhdysvallat // United States

"  Joku muu, mika? // Other, which one?



LITE 2: KYSYMYKSET

= [6) Mita apua tarvitsette startup-yrityksenne liiketoiminnan kehittamiseen? (Valitse enintaan kolme
tarkeinta) / What help do you need to develop your startups'’s business? (Choose max. three most
important options)

= Juridiikka, patentit (startup) / Legal issues, patents (startup)

= Kansainvalisen markkinoillemenon rahoitus / Funding for entry to international markets

= Kansainvalinen myyntiosaaminen / Sales expertise at international markets

= Kumppaniverkostojen rakentaminen / Building partnership networks

= Liiketoimintaosaaminen / Business expertise

= Markkinointiosaaminen / Marketing expertise

= Osaavan tyovoiman loytaminen / Finding talented workforce

= Rahoittajien ja sijoittajien kontaktointi / Funding and investor contacts

= Rahoitussuunnitelmien tekeminen / Creating funding plans

= Tuotekehitys korkeakoulujen tai tutkimuslaitosten kanssa / R&D with universities and research institutions

=  Emme tarvitse apua liilketoiminnan kehittamiseen / We don’t need any help on business development



LITE 2: KYSYMYKSET

= |7) Onko startup-yrityksellanne ollut avoin rahoituskierros kdynnissa tana vuonna? / Has your
startup had an open funding round this year?

= |8) Jos rahoituskierros on paattynyt, mika oli rahoituskierroksen koko? / If the funding round has closed,
how much was the funding round?

= 19) Minka rahoituskierroksen vaiheen startup-yrityksenne on aloittamassa seuraavaksi vuonna
2024-2025? / Which funding round stage is your startup starting next in 2024-2025? (Tarkista Pre-Seed
ja Seed -ero: https://www.brex.com/blog/pre-seed-vs-seed-funding-round-what-is-the-difference/)

= FFF / Pre-Seed

=  Seed

= Late Seed

= Series A

= Emme hae ulkopuolista rahoitusta / We do not apply for external funding

= En tieda / | cannot say


https://www.brex.com/blog/pre-seed-vs-seed-funding-round-what-is-the-difference/

LITE 2: KYSYMYKSET

= 20) Paljonko startup-yrityksenne on saanut paaomarahoitusta tahan mennessa koko elinkaaren
aikana? / How much capital funding has your startup received so far during its life cycle?

= 0€

= (0-50000 €

= 50 000-100 000 €

= |00 000-250 000 €

= 250 000-1 000 000 €
= | 000 000 €+

= 5000000 €+



LITE 2: KYSYMYKSET

= 21) Mista startup-yrityksen liiketoiminta tai tiimi on lahtoisin tai kehittynyt? / Where did the
startup company's business or team originate or develop?

Itsendinen idean ja tiimin kehitys / Independent idea and team development

Kehittanyt korkeakoulussa liikeidean tai saanut sielta merkittavaa tukea tutkimukseen, kaupallistamiseen, rahoitukseen tai
aineettoman paaoman hallintaan (tutkija, tyontekija) / Developed a business idea at university or received significant support
from it for research, commercialization, financing, or management of intangible capital (researcher, employee)

Opiskelijana korkeakoulun tukemana / As a student supported by the university
Uusyrityskeskuksen kautta / By Enterprise Agency

Innovaatiokilpailun tai -haasteen kautta / By innovation competition or challenge
Yrityksen spin-offina / As a spin-off of the company

Muut / Others

= 22) Oletko osallistunut fyysisen hubin, co-working -tilan tai startup-esihautomon, -hautomon tai -
kiihdyttamon toimintaan? Jos kylla niin vastaatko mihin? Jos et niin voit vastata kieltavasti, esim.

lle

i"' / Have you participated in the activities of a physical hub, co-working space or startup pre-

incubator, incubator or accelerator? If so, what do you answer? If not, you could leave a negative
answer f.ex.''no"



LITE 2: KYSYMYKSET

23) Mihin Tampereen karkiekosysteemien toimintaymparistojen toimintaan olette osallistunut
viimeisen kahden vuoden aikana? (Voit valita useita) / Which operating environments of Tampere's
key ecosystems have you participated in during the last 2 years? (You could choose multiple choices)

Sustainable Industry X
Rakennukset, energia ja infra / Buildings, energy and infrastructure
Digitaaliset terveysratkaisut / Digital Health

Ei ole hyodynnetty / Has not been utilized

24) Miten arvioisitte kayttamienne ekosysteemien toimintaymparistojen toimivuutta? (Avoin
vastaus) / How would you evaluate the functionality of the operating environments of the
ecosystems you have used? (Open answer)



LITE 2: KYSYMYKSET

25) Suunnitteleeko startup-yrityksenne muuttoa pois Tampereen seudulta seuraavan |12 kk aikana? / Is
your startup planning to move out of the Tampere Region in the next 12 months?

= 26) Jos suunnittelette muuttoa pois Tampereelta, miksi? / If you are planning to move out from Tampere, why?

27) Miten arvioitte Tampereen kaupunkia startup-yrityksenne toimintaymparistona? / How do you
evaluate the city of Tampere as an operating environment for your startup?

= Erittain hyva /Very good

= Hyva/ Good

= Neutraali / Neutral

=  Huono / Bad

= Erittain huono /Very bad

=  En osaa sanoa/ | cannot say

28) Kuinka tdrkeada yhteistyo Tampereen seudun yritysten kanssa on startup-yrityksellenne? / How
important is cooperation with companies in the Tampere region for your startup?

= [I-5]

29) Jaiko jotain sanomatta tai onko jotain, josta haluaisit viela kertoa? / Is there anything left unsaid or is
there anything else you would like to tell us about?



LIITE 3:

SELVITYKSEN
TOTEUTUS 1/3 -
TYOPROSESSIT

Kartoitustyo: 381 kpl yritysta kartoitettiin alustavasti suhteessa
selvitystyon startup-kriteereihin.

Kartoituksen perusteella valikoitiin kontaktoitavat yritykset, joiden
startup-tyyppisyys tarkistettiin tarkemmin.

Selvitystyo: Toteutettiin jako 3 luokkaan alustavan kartoituksen
perusteella:

A) todennakoisesti startup-yritys joka kontaktoidaan
B) mahdollisesti mutta epatodennakoisesti startup-yritys

C) yritys tunnistettiin tai perustettiin vasta selvityksen aikana

Analyysityo: Dataan ja kriteereihin perustuvan tarkastelun jalkeen
todettiin, etta Tampereen seudulla on 201 kpl aktiivisesti toimivaa startup-
yritysta. Naiden yritysten nimet julkaistaan selvityksen lopussa liitteena.



SELVITYKSEN TOTEUTUS 2/3 - MENETELMAN KUVAUS JA LOYDOKSET

Menetelman kuvaus: = C:luokka: Tutkimuksen aikana tunnistettiin 33 kpl startup-yrityksid,

Sihkdpostilla ja puhelimitse saatiin kiinni 198 kpl yritystd: 151 kpl taysi joita ei ollut viela alustavassa kartoituksessa mukana, esimerkiksi

vastaussarja/haastattelu + 47 kpl nopea puhelinkeskustelu. Niisti saatiin uusia, perustettuja S.tart”P')""'t)_'_ks'a (27 kpl vastannut tayden
riittdva informaatio startup-tyypin tarkistamiseksi, ja naista 20 kpl vastaussarjlary).Tu.nn|st‘l‘Jst.a te“htm? S”hte?SS? Tam-pe.regn Se}'dUI‘lf
yrityksen tietoja ei otettu mukaan tulokseen, koska ne eivit tiyti perustettuihin yrityksiin ja kayttaen hyvaksi avoimia tietolahteita.

maaritelmaa aktiivisesta startup-yritystoiminnasta. 23 kpl yritystd ei

vastannut kontaktipyyntoon tai niita ei saatu kiinni, mutta muiden

lihteiden ja tietojen perusteella arvioitiin, etti se on todennikoisesti  Selvityksessa on kaytetty vertailutietoina Tampereen seudun startup-selvitysta

= A-luokka:Yli 175 kpl yritykselle suora tieto- ja kontaktipyyntd, = Tampereen seudun startup-selvitys 2023:
tavoite: kontakti noin 80% varmuudella. Tdtd kautta tunnistettiin |39 https://startuptampere.businesstampere.com/wp-

kpl startup-yritystd (96 kpl vastannut tiyden vastaussarjan, ja content/uploads/sites/7/2024/0 1 /tampereenstartup-selvitys 2023 public.pdf
loppujen kanssa on toteutettu nopea puhelinkeskustelu tai
viestittely). Oulun seudun startup-selvitys 2024:

L . B L https://www.businessoulu.com/app/uploads/sites/8/2024/06/OulunStartup-
= B-luokka: 120+ kpl yritysta pidettiin epatodennakoisesti mutta sel\./itys 2024 pdf o '

mahdollisesti startup-yrityksena, joten naille yrityksille lahetettiin
tiedustelupyyntd startup-tyypin selvittamiseksi. Tdtd kautta Turun seudun startup-selvitys 2024:

tunnistettiin 29 kpl aiemmin tunnistamatonta startup-yritystd (10 kpl  https://businessturku.fi/app/uploads/2024/10/TurunStartup-selvitys_2024.pdf
vastannut tayden vastaussarjan).



https://startuptampere.businesstampere.com/wp-content/uploads/sites/7/2024/01/tampereenstartup-selvitys_2023_public.pdf
https://startuptampere.businesstampere.com/wp-content/uploads/sites/7/2024/01/tampereenstartup-selvitys_2023_public.pdf
https://www.businessoulu.com/app/uploads/sites/8/2024/06/OulunStartup-selvitys_2024.pdf
https://www.businessoulu.com/app/uploads/sites/8/2024/06/OulunStartup-selvitys_2024.pdf
https://businessturku.fi/app/uploads/2024/10/TurunStartup-selvitys_2024.pdf

SELVITYKSEN TOTEUTUS 3/3 -

TIETOLAHTEET JATYOPROSESSIT TARKEMMIN

— Tietoldhteet:

* Lahtokohtana kaytettiin Tampereen kaupungin ja Business Finlandin/Dealroom.co:n tarjoamia yritysnimilistoja, joita rikastettiin yritysdatalla.
Alustavan yrityskartoituksen apuna toimivat myos Tampereen ekosysteemien, paikallisten yrityspalvelutoimijoiden, sijoittajien ja yhteyshenkiloiden
tarjoamat yritysnimet.

* Henkilotietoja ja luottamuksellista yritysdataa, kuten henkiloiden nimia ja CRM-tietoja, ei ole siirretty ennen selvityksen tekoa organisaatioiden
valilla.

* Rikastavina tietolahteina on kaytetty yritysverkoston kontakteja, yritystietokantoja/yrityksia listaavia ja keraavia nettisivuja (YT), Tilastokeskus, B2B
Profinder, Fonecta, Crunchbase, F6S, Business Finlandin julkiset tiedot, Talouselama) ja muita yritysten startup-tyypin tarkasteluun sopivia lahteita,
kuten yritysten nettisivuja.

—

* Tyointensiivisimmat vaiheet on toteutettu: syys-joulukuussa 2024.
* Kartoitustyo: Kyselyn kysymysten muodostaminen (LIITE 2), yritysten alustava kartoitus, muut taustatyot
* Selvitystyo:

* Yritysten kontaktointi ja tiedonkeruu lomakkeilla sahkopostilla ja puhelimitse.Yrityksia, jotka eivat vastanneet kontaktipyyntoon, tavoiteltiin
uudelleen vahintaan 3 erillista kertaa sahkopostilla ja soittamalla peraan.Tyota on tehty vaiheittain muiden toimintojen ohella ja salliessa.

* Kontaktointityon apuna kaytettiin muistutuksina tekstiviesteja, sosiaalisen median kanavia ja kontaktiverkostoja.
* Selvitystyossa olivat apuna alihankkijat Juho Rissanen BrainStormCorner -yrityksen kautta.
* Selvityksen osalta on voimassa tietosuojailmoitus.
* Analyysityo:
* Analyysi toteutettiin paaasiassa samantyyppisilla tietotarpeilla kuin vertailuaineistona kaytetyissa Turun ja Oulun startup-selvityksissa. Analyysiin
on kaytetty Excel- ja analytiikka-tyokaluja.
» Osa analyysiosuudesta tarjotaan vain tilaajan kayttoon mutta valtaosa analyysista on tarjolla kaikille.
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